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RESUMO

O microempreendedorismo individual obteve um grande niamero de adeptos no Brasil,
principalmente pds abertura comercial da década de 90 e crescimento ascendente do
setor de servigos, portanto se tornou alvo de estudos académicos detalhados,
pesquisas qualitativas e quantitativas e preocupacéao por parte do governo em atender
esse mercado com politicas publicas especificas. Contudo, mesmo com esse novo
olhar ao empreendedorismo nacional, o pais ainda sofre com custo elevados pela
precéria infraestrutura, alta carga de impostos e falta de conhecimento técnico por
parte dos empreendedores, fatores que diferenciam negativamente o Brasil dos
paises desenvolvidos. Portanto este trabalho tenta sintetizar as desvantagens do
atraso perante outras nacdes, mas também tenta buscar alternativas e vantagens
decorrentes desse mercado relativamente novo que absorve milhares de adultos

brasileiros todo ano.

Palavras-chave: Microempreendedorismo, Sustentabilidade Empresarial, Politicas

Publicas, Produtividade, Tecnologia, Inovacdo



ABSTRACT

Individual micro-entrepreneurship has gained a large number of adherents in Brazil,
especially after the opening of trade in the 1990s and the rising growth of the service
sector, therefore it has become the target of detailed academic studies, qualitative and
guantitative research, and the government's concern to meet this demand. market with
specific public policies. However, even with this new look at national entrepreneurship,
the country still suffers from high costs due to the precarious infrastructure, high tax
burden and lack of technical knowledge on the part of entrepreneurs, factors that
negatively differentiate Brazil from developed countries. Therefore, this work tries to
synthesize the disadvantages of backwardness in relation to other nations, but it also
tries to seek alternatives and advantages arising from this relatively new market that

absorbs thousands of Brazilian adults every year.

Keywords: Micro entrepreneurship, Business Sustainability, Public Policy,

Productivity, Technology, Innovation
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1 - INTRODUCAO

1.1 -Problema de pesquisa

Fazendo parte do sistema econdmico em que vivemos (capitalismo), € crucial
a presenca de um agente proativo desenvolvedor de inovagdes que auxiliem a ruptura
com as barreiras que o sistema impde, este personagem € o empreendedor. As acdes
desses agentes ditam o ritmo e a aspiracbes de uma nacao, isso independe do
namero de pessoas envolvidas no processo e sim do grau de importancia gerada pela
sociedade nessa parcela da populacdo, esta importancia pode ser vista em politicas
publicas especificas, projetos em regides estratégicas e facil acesso a matérias/curso

educativos que auxiliem novos e futuros empreendedores.

No Brasil existem aproximadamente 7 milhdes de empreendedores
consolidados no mercado, porém em uma pesquisa realizada em 2014 abordando o
tema, estimou-se que por volta de 34,5% da populacdo de 18 a 64, cerca de 45
milhdes de pessoas, eram aspirantes a empreendedores, tinham como sonho abrir
seu proprio negocio (SEBRAE; 2014). Este cendrio mostra como em nosso pais existe
um grande abismo entre a vontade de empreender e o0 primeiro passo do
empreendedor que abrir sua empresa. Esta dificuldade é amplamente estudada e
compreendida como uma realidade clara para muitos autores. Segundo, Costa (2006,

p. 2):

A pratica do empreendedorismo mostra-se cada vez mais frequente no Brasil
como opcdao de carreira, frente as dificuldades socioecondmicas que assolam
0 pais e reduzem as oportunidades para aqueles que querem ingressar no
mercado de trabalho. No entanto, a pratica do empreendedorismo convive
com a faléncia de muitas organizacdes, em decorréncia dos baixos niveis de
educacdo e da desmotivacdo dos empresarios para utilizarem ferramentas
gerenciais capazes de profissionalizar suas atividades. (COSTA, 2006, p. 2).

A problematica imposta ao empreendedor brasileiro s6 aumenta a medida que
decresce as dimensdes do negocio escolhido. As estatisticas sdo desfavoraveis as

micro e pequenas empresas (MPE’s), onde é visto o maior indice de mortalidade, falta
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de estrutura humana e sistémica. Contudo com o passar dos anos a sinais de melhora.
Tomando como referéncia as empresas brasileiras constituidas em 2012, e as
informacBes sobre estas empresas disponiveis na SRF (Secretaria da Receita
Federal) até 2014, a taxa de sobrevivéncia das empresas com até 2 anos de atividade
foi de 76,6%. Essa taxa foi a maior taxa de sobrevivéncia de empresas com até 2
anos, ja calculada para as empresas nascidas em todo o periodo compreendido entre
2008 e 2012(SEBRAE; 2016), assemelhando assim a taxa internacionais de pais
desenvolvidos. Apesar da melhora, grande parte desses negdcios ainda pedem
faléncia nos primeiros anos de vida, fazendo com que o tema em discussao ainda

permaneca em relevancia no cenario brasileiro.

A mentalidade empreendedora de uma nacdo esta relacionada a aspectos
culturas e de cunho social, como o acesso a informagdes dos meios de comunicacéo
e de instituicbes que apoiam a criacdo de novos empreendimentos. (GEM 2016). No
Brasil essa mentalidade é observada, na porcentagem da populacdo que conhece
algum empreendedor que iniciou seu negécio a menos de 2 anos, e se assemelha
com importantes paises em desenvolvimento como os BRICS (Russia, China, india e
Africa do sul), tendo apenas um indice menor que a China, como mostra o gréafico a

seqguir:

Tabela 1 - Percentual da populacdo segundo a mentalidade empreendedora:

convivéncia com empreendedores - Paises selecionados - 2015:2016:

% da populacdo que afirma conhecer pessoalmente alguém que
comegou um novo negdcio nos Gltimos 2 anos

Paises
2015 2016
Brasil 51,7 41,3
Africa do sul 35,0 3.0
Alemanha 234 22 4
China 50,4 50,5
Estados Unidos 298 30,4
india 376 33,3
México 479 50,8
Rissia 374

Fonte: GEM 2016 — Tabela 6.1 — Percentual da populacéo de 18 a 64 anos
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A partir do gréfico 1.1, podemos observar que apenas no Brasil houve uma
queda na porcentagem entre 2015 e 2016, queda essa decorrente de eventos que sO
afetaram a economia Brasileira (ex: impeachment presidencial, agudo ajusto fiscal),
prejudicando assim o desenvolvimento de novos empreendedores e concentrando
ainda mais aqueles que ja& empreendem, visto a menor taxa de pessoas que
conhecem novos empreendedores. (GEM 2016). Portanto a capacidade de
empreender, ndo esta ligada apenas a questbes culturas, técnicas e apoio de
instituicbes, ela decorre também de flutuacbes na perspectiva dos agentes,
perspectiva estd muito ligada a eventos naturais, econémicos e politicos, que estédo

além das a¢des dos empreendedores.

Os campos de maiores dificuldades apontados pelos proprios micro e
pequenos empreendedores sdo a falta de capital de giro, a carga tributaria elevada, a
falta de credito bancério e os maus pagadores (SEBRAE 2007). Estes fatores
apresentam enorme relevancia para o fracasso das empresas, contudo é nitido um
despreparo por parte do empreendedor, muitas vezes por desconhecimento da area
de atuacado de seu negocio ou pela falta de conhecimentos em gestéo eficiente (Costa,
2006). Assim levando o empreendedor a buscar servigos ineficientes e muitas vezes
inGteis na area contabil, onde as necessidades de maior controle produtivo séo

“confundidas” com o atendimento de obriga¢des burocraticas e fiscais.

Grafico 1 — Mortalidade e regime de tributacdo das MPE’s
| MORTAUIDADE pasmpes | REGIME DE TRIBUTAGAO Das Mpes

sl ls 435
2

Fonte: Confederacdo  Nacional do Comercio de Bens, Servicos e turismo
(empresometro.cnc.org.br;2017)
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As MPE’s representam 93,6% das empresas brasileiras
(empresometro.cnc.gov.br; 2017) e sdo grandes ofertantes de vaga de trabalho, além
de contribuirem para uma porc¢éao significativa do PIB nacional, por estes e outros fatos
€ de extrema relevancia a discussao da saude e desenvolvimento dessas empresas,
com enfoque administrativo por parte dos empreendedores, de politicas publicas por
parte do governo e preocupacéo social por parte da populacao (pelo fato de pequenas

empresas serem eficientes mecanismos de distribuicdo de renda).

A situacdo dessa parcela do empreendedorismo nacional esta em pauta nos
mais diferentes ambitos da sociedade (GEM 2014/2015). Contudo, o enfoque dado,
nem sempre € o mais relevante e pontual. Portanto é preciso saber, quais mecanismos
socioeconémicos podem ser utilizados para que esse cendrio de absorcdo e
sobrevivéncia ainda embrionario das MPE’s, ganhe uma sustentabilidade capaz de

proteger a geracao de emprego e renda

2 - 0OBJETIVO

Objetivo geral é identificar os mecanismos competentes, que possam tornar

sustentavel a conjuntura atual do empreendedorismo no Brasil.

Como objetivos especificos, o estudo pretende: identificar o potencial brasileiro
na criacio e expansdao do empreendedorismo, em principal do
microempreendedorissimo, definir praticas positivas realizadas pelas MPE’s em
interacdes microecondmicas, compreender o nivel de estabilidade econémica e social
no Brasil, para que medidas essenciais como uma mudang¢a no panorama tributério,
facilitacao de credito e diminuicdo de juros possam ser realizadas, identificar os pontos
de fraqueza administrativa dos pequenos empreendimentos, buscar alternativas
econdbmicas que possibilite uma maior implementacdo de bases educacionais em

meédios e pequenos centros econdbmicos.

A metodologia de pesquisa se faz necessaria a partir do enfoque dado nos
altimos anos, onde a crescente aspiracdo e nascimento de microempreendedores

modificou a importancia dessa parcela da populagéo no produto e emprego gerado no
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Brasil, assim, causando interesse do Estado em gerar dados e conhecimentos
especificos sobre essa populagéo.

O marco histérico no Brasil de geracdo de conhecimento na area ocorreu
no ano de 1972, com a criacao do Servico Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas
Empresas (SEBRAE), portanto, o periodo de estudo da pesquisa se inicia neste

marco e se encaminha até os dados atuais (2017).

Partindo do pressuposto quantitativo da pesquisa, a base das informacdes
sera gerada a partir de indicadores estatais como SEBRAE, Instituto Brasileiro de
Qualidade e Produtividade (IBQP), Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(IBGE) e privados como o Centro de empreendedorismo e novos negdécios da
Fundacdo Getulio Vargas (FGVcenn), assim possibilitando uma discusséo

profunda sobre a tematica visto que o trabalho € de cunho explicativo.

2.1 - Organizacao de pesquisa

No Capitulo 1 o foco foi dado aos antecedentes histéricos do
empreendedorismo e das ac¢des empreendedoras por parte de individuos e do
governo brasileiro. Primeiramente foi necessario mostrar como se desenvolveu a
producao capitalista no Brasil e como agentes pioneiros foram fundamentais para
este desenvolvimento, apos essa discussao interna, foi passado um breve relato
sobre o empreendedorismo internacional, voltando depois o foco para o brasil do
século XX (p6s 1930) até a década de 80, onde a abertura comercial mudou

completamente o cenario do empreendedorismo nacional.

No Capitulo 2 foi tratado as dificuldades e vantagens de se empreender no
Brasil e a perspectiva que o mercado empreendedor brasileiro mostra para o futuro.
Dentre as dificuldade, foi exposto as formas extremamente custosas de
financiamento do negdcio, a baixa competitividade administrativa e tecnoldgica das
empresas brasileiras em relagdo ao mundo desenvolvido e dificuldade de abertura

de novos negocios, mas dentre as dificuldades, existem “vantagens” em se
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empreender no Brasil, muito ligadas a vocacdo empreendedora do brasileiro,

principalmente em momentos de crise.

Por fim no Capitulo 3, a exposicdo do momento vivido e projecédo para o
futuro do empreendedorismo, foram feitas com base na pesquisa GEM 2016, que
apresenta uma diversidade de dados por regido, género, novos e consolidados
negdécios, permitindo uma avaliagdo macroeconémica do estagio que se encontra

o empreendedorismo nacional e por onde ele vai caminhar nos préximos anos.

3- CAPITULO 1: Antecedentes Historicos

3.1- Introducdao historica da industrializac&o do Brasil

E de conhecimento histérico que no periodo colonial ja era utilizado maquinas
rudimentares para auxilio em diversas atividades na regido sudeste, porém o inicio
indiscutivel do ramo industrial e o processo de industrializagdo s6 comecaram a partir
do crescimento econémico da regido paulista ap6s os ganhos crescentes com a agro-
exportacao a partir da metade do século XIX. (MARSON, 2012).

O surgimento de artesbes e pequenas companhias de construcdo e
manutencdo de maquinas esta toda ligada ao estado de S&o Paulo e a economia
cafeeira, onde a demanda e os recursos financeiros estavam em abundancia. E
notorio o surgimento destas empresas a partir de 1870, como podemos ver na tabela
2.

Tabela 2 — Empresas de maquinas, oficinas mecanicas e fundicdes,

provincia de Séao Paulo, 1873
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Empresa Cidade Atividades

George Hunde Sdo Paulo fundig¢ao e oficina mecéinica
Antonio Fernandes Vianna Pindamonhangaba  fibrica de maquinas para lavoura
Benedito Silvério da Silva Pindamonhangaba fabrica de miquinas para lavoura
MNicolao Estrubim Pindamonhangaba  fibrica de madquinas para lavoura
Pedro Antonio de Alcantara Pindamonhangaba  fibrica de mdquinas para lavoura
Antonio Carlos Sampaio Peixoto Campinas mdquinas beneficiar café e fundicao
Bierrembach & Irmaos Campinas mdquinas beneficiar café e fundicao
Francisco Walter Muller Campinas ventiladores para café
Guilherme Zichel Campinas fundicio de metais

Luiz Faber Campinas fundicao de metais

Felippe Leonardo Rio Claro fibrica de mdquinas e fundicio
Jeorge Petri Rio Claro fabrica de miquinas e fundigio
Jodo Henrique Reiff Rio Claro fabrica de mdquinas e fundicao
Samuel Kreiner Rio Claro fibrica de médquinas e fundicao
Haupt & Cia. Sdo Paulo importador, bombas hidrdulicas

Fonte — LUNE, A. J. B. almanaque da Provincia de Sao Paulo para 1873

Estas empresas a partir de 1890 passaram a ser, além de pequenas
construtoras e reparadoras de pecas e mecanismo, receptoras de importacdes vindas
em sua maioria da Alemanha. Com a vinda de novos maquinarios importados, a
complexidade produtiva e de manutencdo se alterou, trazendo uma mudanca de
patamar destas pequenas empresas € com iSso maior capital envolvido no processo
como podemos ver na tabela 3, capital este que teria sua maior expansao pés periodo
cafeeiro, com o capital ocioso vindo do setor agro-exportador. (MARSON, 2012).
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Tabela 3 — Setor produtivo em Sao Paulo

Valor da
Empresa Cidade  Operdrios  Capital Producio
F. & L. Sydow {antes 1891) S5ao Paulo 21 4.000 100.000
F. Amaro (1892) 530 Paulo 100 2001000 TO0.000
Cia. Mecinica Importadora (1890) Sao Paulo 353 5.000.000 303.000
Rizkallah Jorge Sao Paulo 45 20.000 T5.000
Herman Stoltz & C. Sao Paulo 51 100,000 100.000
Aliberti & C. S5ao Paulo 33 60.000 12.000
J. Rangel & C. Sao Paulo 22 20,000 144,000
Philadelpho Castro Sao Paulo 15 25.000 60.000
Affonso Mariano S5ao Paulo 95 40.000 4830.000
Antonio Marmano 530 Paulo 63 50.000 360.000
Huntgen & C. Sao Paulo 74 350.000 380.000
Lidgerwood Company Limited (1860) Sao Paulo 206 400.000 583.000
Bacheli & Bulgarelli Sao Paulo 5 4.000 36.000
Cardinali & Matarazzo Sao Paulo 53 50.000 160.000
Craig & Martins (1895) Sao Paulo 105 100.000 400.000
Craig & Martins Sao Paulo 76 100.000 200.000
Bernardo Kuntgen Sao Paulo 136 F00.000 550.000
Caldas & C. Piracicaba 10 50.000 96.000
Companhia Mac Hardy ( 1875) Campinas 254 978.000 860.000
Pedro Anderson & C. Campinas 49 98.000 600.000
Pedro Faber Campinas 7 40.000 30.000
Lidgerwood Company Limited (1860} Campinas 46 100.000 100.000
Arens Irmaos (1876) Jundiai 168 650.000 920.000
Jefferson Barreto & C. 530 Paulo 51 300.000 350,000
A, Milanesi & Irmaos (1900) Botucatu 15 30,000 n.d.
Carlos Tonanni (1902) Jaboticabal 110 &00.000 n.d.
Haupt & Cia. (1823) 530 Paulo 28 n.d. n.d.
Vagnotti & Cia. (1900) Sao Paulo 149 n.d. n.d.
Indistria Mecanica Cavallari { 1905) Sao Paulo 107 n.d. n.d.

Fonte — FIBGE. O Brasil: suas riquezas naturais e suas industrias — 1962

Para encerrar a discussao pre crise cafeeira € interessante observar a fala do
Prof. Felipe Marrineli (2017; p. 28):

E inegavel a presenca de condigbes para um continuo processo de
desenvolvimento industrial no século XIX, pois ha abundancia de recursos
naturais, relativa disponibilidade de capitais, capacidade empresarial e mao-
de-obra.

Apesar disso, um dos maiores obstaculos a industrializacdo como processo
continuo foi a caréncia de infraestrutura, particularmente em relacdo aos
transportes e a energia. A deficiéncia do sistema de transportes, assim como
a diversidade de bitola e equipamentos dos diferentes sistemas ferroviarios
regionais. (MARRINELI, 2017, p.28).
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A partir da crise cafeeira em 1929, o capital produtivo tomou outro rumo no
cenario brasileiro, tornando ndo s6 um bem necessario para atender a demanda vinda
do auge do setor agroexportador, mas agora o centro da geragéo de riqueza do estado
mais rico do Brasil. Nesta época as empresas passaram por uma diversificacdo nas
suas estruturas industriais, passando a dar énfase no setor de bens intermediario e
de capital, ou seja, comecaram a alterar a complexidade da producdo nacional.
(MARSON, 2012).

3.2 - Os brasileiros pioneiros

Para iniciar a trajetéria do empreendedorismo no Brasil € importante de
principio ilustrar os primérdios da acdo empreendedora no mundo, e para iSso contarei
com a ajuda da Prof. Dr. Andreia Matos Brito (2014, p.15):

A origem do termo empreendedorismo ndo é precisa, no entanto, constata-
se que desde os primdrdios da humanidade existem pessoas que se
destacam, inovando suas atividades ou produtos. A essas praticas
inovadoras da-se o nome de empreendedorismo. Entre 1271 e 1295, um
mercador chamado Marco Polo tentou desenvolver uma rota comercial para
o Oriente e, numa iniciativa empreendedora, firmou um contrato com um
capitalista a fim de comercializar seus produtos. Suas viagens e acfes
caracterizaram a pessoa que pratica empreendedorismo, ou seja, uma
pessoa empreendedora que assume riscos fisicos e emocionais a fim de
atingir seus objetivos.” (BRITO, 2014, p.15).

E importante ressaltar o inicio de tudo com a chegada dos portugueses, porém
é ainda mais crucial citar a historia do que foi para muitos o primeiro empreendedor
individual de sucesso no Brasil, Irineu Evangelista de Souza, mais conhecido como
Bardo de Mau4, posto reconhecido também pela Prof. Dr. Angela Cordeiro (2011, p.
19):

O empreendedorismo no Brasil teve inicio com a chegada dos
portugueses e posteriormente, a partir do século XVII, época em que foram
realizados os mais diversos empreendimentos, como 0s executados por
Irineu Evangelista de Sousa, o Bardo de Maua. Até hoje, ele ainda é
reconhecido como uns dos primeiros grandes empreendedores do Brasil.
(CORDEIRO, 2011, p.19).
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Sua importancia para o Brasil de sua época e para a realidade de hoje é
inestimavel, podendo ressaltar em sua carreira alguns de seus empreendimentos
como, a construcdo da fabrica de fundicdo de ferro em Ponta de areia Niteroi, do
Banco Maué de capital privado e a Companhia de iluminacéo a Gas no estado do Rio
de Janeiro, todos esses pioneiros no Brasil.

Sua histéria empreendedora teve inicio aos 17 anos na empresa de
importacdes do escocés Richard Carruthers, onde iniciou como mais um empregado
e depois viria a se tornar um sécio apos a ida de seus patrdes a Inglaterra. Nesta
empresa Irineu aprendeu tudo o que lhe capacitou para se tornar um empreendedor
de sucesso no futuro, a lingua inglesa, contabilidade e malicias na pratica de comercio.
Mas a iniciativa empreendedora s6 surgiu apds sua viajem de negocios a Inglaterra
em 1840, onde Irineu se convenceu que a Unica forma de modernizar o Brasil era por
meio da industrializacdo. (CALDEIRA, 1995).

Em 1846, logo ap0s a faléncia da empresa de importacdes, o futuro Barédo de
Maudé adquiriu uma fundicédo localizada em Ponta da areia, Niteréi. Comecando assim
sua carreira como dono de diversos ramos econdmicos, que posteriormente foram da
criagédo do primeiro Banco privado brasileiro, construgéo de linhas de transmisséo de
telegrafo e até mesmo a criacdo de uma companhia agricola no Uruguai. (CALDEIRA,
1995).

Outro empreendedor pioneiro que merece toda atencdo € Luiz Vicente de
Souza Queiroz, focado no fomento da agricultura regional e nacional, além de ajudar
no desenvolvimento da regido de Piracicaba, cidade que por conta de
empreendimentos de Luiz de Queiroz recebeu luz elétrica muito antes da capital (Séao
Paulo). Contudo seu maior sonho e ambicédo era a criagcdo da Escola Superior de
Agricultura, para disseminar do conhecimento de técnicas agricolas desenvolvidas
(capitalistas) e com isso mudar a estrutura desse setor nacional. Hoje a Escola
Superior de Agricultura criada no ano de 1901 e conhecia com ESALQ (Escola
Superior de Agricultura Luiz de Queiroz) e é coordenada pela Universidade de Sao
Paulo, formando até hoje profissionais competentes para modernizar e deixar

competitiva nossa agricultura. (ESALQ, 2010).
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No ramo energético brasileiro é importante citar a figura de Guilherme Guinle.
Filho do fundador da Companhia das Docas de Santos Eduardo Guinle, Guilherme
cresceu acompanhando a carreira de seu pai e tendo a oportunidade de se relacionar
com grandes empresas estrangeiras exportadoras e importadoras, criando extensa
bagagem sobre o modo de negociar e empreender no mundo capitalista moderno.
ApOs a morte de seu pai em 1912, Guinle assume a Companhia das Docas de Santos
e logo no século 30 inicia 0 seu legado na prospeccao de petrdleo, comecando seu
investimento pelo simples relado de dois individuos. Apés a descoberta e primeira
prospeccao juntasse ao Governo Vagas como principais investidores no ramo
energético do pais. (HISTORY, 2012).

O legado deixado por estes empreendedores individuais foi primordial para a
“‘chegada” de fato do capitalismo moderno no Brasil do século XX. Consolidando
algumas bases necessarias, como o conhecimento tecno-cientifico, descoberta de
reservas energéticas, estruturas de credito mais desenvolvidas (bancos), as
estruturas fisicas (linhas férreas) e tecnoldgicas (telegrafo) para a comunicacao e
circulacao de pessoas e informacdes. Bases estas absorvidas na maioria das vezes
pelo governo, principal agente fomentador de desenvolvimento do século XX.
(COGGIOLA, 2016).

3.3 —-Inovacao e o empreendedor schumpeteriano

Em 1939 o economista Joseph Schumpeter atribui pela primeira vez o termo
inovagado a pratica do empreendedorismo, com isso o ato de “empreender” ficou
associado a promover inovacdes derivadas da ciéncia. O empreendedor tinha como
papel a concepgao de um novo produto ou processo, que pudesse ser aproveitado no
comercio ou revolucionario em uma base de producao, respectivamente. Além da
concepcao, era dever do empreendedor criar uma maneira de sua inovagao chegar e
se firmar em meio as formas de producao e produtos ja estabelecidos. Como podemos

ver na passagem do livro da economista Margareth B. W. Graham (2011, p. 461).

O papel do empreendedor schumpeteriano consistia em promover a
coordenacdo e as iniciativas que levassem um novo processo ou um novo
produto ao ponto de ado¢do e comercializacdo, mas ndo necessariamente
entrar com capital.” (GRAHAM, 2011, p.461).
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Outro ponto importante a ser citado €, por vez, a atuacdo do empreendedor,
que por nao ter a exigéncia de entrada de capital atuava ndo so6 de forma individual e
criadora, mas também dentro das industrias introduzindo nossas tecnologias e
processos, moldando as estruturas ja presentes para receber essa inovacao e assim,
conseguindo acompanhar as mudancgas impostas por novas empresas ou lideres do
mercado. Para entender melhor esse papel, sera usado uma passagem do livro da

economista Margareth Graham (2011, p. 461):

Para Schumpeter, atento observador da economia americana do século XX,
os empreendedores, agindo por conta prépria ou como funcionarios de
empresas, faziam mais do que tomar decis6es diante de mudancgas. Reagiam
com criatividade as mudancas, buscando molda-las e usa-las para os
proprios objetivos. Embora os empreendedores ndo tivessem que usar seu
proprio capital, a acdo empreendedora era uma atividade arriscada em outros
aspectos, tdo ardua e carregada de incertezas, que justificava os retornos
financeiros que proporcionavam quando bem-sucedidas, mesmo quando
astrondmicos. (GRAHAM, 2011, p.461).

Estes empreendedores tiverem papel crucial na elevacdo constante da
produtividade e na dissipacdo de produtos, aumentando o bem-estar médio da
populacdo das economias desenvolvidas e subdesenvolvidas, que por sua vez
tiveram altos indices de crescimento até a década de 80. (DOLABELA, 2002).

3.4 - Papel do governo como principal empreendedor no sec. XX

O estado brasileiro a partir da década de 30 teve o papel de modernizar e
industrializar o pais ja muito atrasado em relacdo as estruturas capitalistas vigentes
da época (Europa e EUA). Este comeco se deu muito pela crise do café, ja citado no
capitulo 2.1 (maior produto de exportacéo do século XIX e inicio do século XX) e pela
entrada de Getulio Vargas na presidéncia da republica, iniciando uma trajetoria de
subsidios e expansdo da maquina publica em setores chaves da economia, tendo o
papel de investidor, empreendedor e fomentador da industrializacdo. (D"ARAUJO,
2013).

O primeiro impulso para a criacdo das empresas estatais foi a necessidade de

rapida industrializagdo do Brasil no inicio da década de 40. Frente a rigida burocracia
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da administracdo direta e o incipiente setor privado nacional, as empresas estatais
surgiram como uma solucdo, especialmente por 3 caracteristicas: agilidade
administrativa, autonomia financeira e flexibilidade na gestao de pessoal. (D"ARAUJO,
2013).

Este periodo longo de criagdo e desenvolvimento das empresas estatais teve
como marco a criacdo do BNDE (1952) e Petrobras (1953), anterior a isso a foi criado
grandes empreendimentos estatais como Companhia Siderargica Nacional (CSN -
1941) e a Companhia Vale do Rio Doce (CVRD — 1942), Contudo o BNDE e a
Petrobras tiveram papel principal na consolidacdo do pais como fomentador do
desenvolvimento, atuando na infraestrutura (energia) e financiamento (credito para
empresas privadas e estatais), para que o setor publico e privado caminhassem juntos

para o desenvolvimento econémico nacional. (GIOTOLA, 2010).

Ao citar algumas estatais e projetos nacionais para o desenvolvimento,
encontramos o BNDE (Banco Nacional de Desenvolvimento Econdmico), que teve
papel fundamental para o financiamento de setores e infraestruturas capazes de
acelerar a industrializacdo e desenvolvimento do Brasil. O BNDE teve como
antecessor ou ponto de partida o CREAI (Carteira de Credito Agricola e Industrial)
criado em 1937, como mecanismo de credito do Banco do Brasil para atender as
atividades agricolas e industriais. (VIANA, 1981).

O BNDE é fruto desse amadurecimento do CREAI, pelo fato do financiamento
a partir da sua criacdo ter se intensificado e focado no atendimento a empresas
publicas ligadas a infraestrutura e insumos, tendo esse movimento combinado do
sistema financeiro com o capital produtivo, a passagem quase por completa das
estruturas produtivas por dentro do estado. Sua importancia vai além de decorréncias
do passado, mas sim o pensamento de desenvolvimento futuro do pais, esta

importancia pode ser vista na fala da Profa. Dr. Ana Luiza Viana (1981, p. 431):

A criacdo do Banco Nacional de Desenvolvimento Econémico, BNDE, pela
Lei n° 1628, de 20 de junho de 1952, foi a mais importante medida
governamental, tendo em vista alcancar o objetivo estratégico da
transformacéo estrutural da economia brasileira

Mas, para poder exercer o papel de “futuro”, financiou os investimentos
necessarios para a industria pesada poder se instalar: melhorias em
transportes e aumento da capacidade instalada de energia.

E, concomitantemente a esse tipo de acdo, ousou no papel. Realizou um
trabalho de Departamento Econémico de uma Universidade: incentivou todo
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tipo de pesquisa e estudo sobre a economia brasileira. Formou técnicos, fez
uma “escola de pensamento”. (VIANA, 1981, p.431).

E importante salientar que no comeco do processo (1952 a 1961) o BNDE
financiou prioritariamente o sistema de transporte e energia elétrica (60% do credito
aprovado da época), possibilitando que outros setores como as grandes montadoras
de veiculos pudessem se instalar e ver o Brasil como um grande mercado consumidor.
(VIANA, 1981).

Para adentrar o processo na década de 70, no assunto “milagre econémico” e
seus desdobramentos € interessante iniciar com a tomada de poder por parte dos
militares em 1964 e o inicio, 7 meses apos o golpe, do Programa de Acdo Econdmica
do Governo (PAEG), seu principal objetivo foi a estabilidade dos precos para
possibilitar um ritmo mais acelerado do crescimento econdémico, apoiado por um
controle nas distor¢des salariais no servigo publico federal, autarquias e sociedades
de economia mista, juntamente com a repressdo das atividades sindicais.
(MARRINELI, 2017).

E com a vinda do PAEG e da maior estabilidade econémica os planos de Delfim
Netto Ministro da Fazenda (de 1967 a 1974) puderam ser postos em pratica
possibilitando o ritmo acelerado de crescimento da economia brasileira, como

podemos observar na fala do Prof. Felipe Marrineli (2017; p. 251):

Ap6s o PAEG, era preciso que a reducdo da inflacdo remanascente nao
resultasse em contengdo indevida da demanda. A existencia de grande
capaciadade ociososa no setor industrial sugeria que o crescimento poderia
ser retomado atravez de estimulos adequados, ao passo de que a nova
equipe economica estava convenciada que a inflacdo remanescente deriva
dos custos, particularmente o custo do credito. Por isso a partir de 1967, foi
dado o maior estimulo a demanda por meio de politicas monetarias, crediticia
e fiscal mais flexiveis e, nos anos seguintes, expansionistas. A expanséo do
crédito foi patente, especialmente ao consumidor e a agricultura — com o
objetivo de assegurar a oferta adequada de alimentos (uma das causas da
inflacdo), aumentar a renda rural e, assim, corrigir desequilibrios regionais e
reduzir o éxodo rural.

Com as finangas publicas “sanadas” pela administracdo anterior o governo
continuou recorrendo a emissao de titulos para o finaciamento do deficit
publico e, assim, realizou novos investimentos em infraestrutura, o que se
refletiu positivamente no setor privado — exatamente aquilo que Delfim
defendeu até entao, isto €, o fortalecimento de uma burguesia nacional que
fosse capaz de enfrentar os desafios de um mundo cada vez mais
globalizado”. (MARRINELI, 2012, p.251).
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A partir dessas caracteristicas de atuagdo que o governo adotou foi nitido a
elevacéao do ritmo de crescimento da nag¢ao, como pode ser visto nas tabelas 4 e 5. O
PIB e demais variaveis economicas tenderam a uma melhora significativa como por
exemplo o aumento de 15,5% (em relacdo ao PIB) para 19,5% (em relacédo ao PIB)

da formacdao bruta de capital fisico, que corresponde aos investimentos feitos nestes

periodos.
Tabela 4 — Comparagao econdmica media entre o PAEG e o “Milagre
Economico”
ndICadone: MACToeContMICDS I"‘\;::.Ii.:‘:' ,r;ﬁi.i
Lrescimienta 4o P2 (% 80 ano) 4. . 1.1
nflagao (IGR 082 /dez, % 30 ang 45,5 19,1
Formacio bruta de capital fmo % FIE) 5,9 19,5
Taxa de cresomento das exportagbes (% a.a, USS) 4,1 24,6
Tana de crescimento das importagbes (% a.a, USS) 1,7 I 7.5
Balanca comencial (USE milhdes 412 0
saldo em Conta comente [US3 milhbes) 13 -1.198
Cinda externa liquida/Exportagdes de bens b 1.8

Fonte: IBGE,1990

Tabela 5 — Variacéo do Produto Interno Bruto Real (PIB) e do saldo do Balango
de Pagamento (BP) em milhdes de délares

PIB (e a.a.) BP
1964 34 4
1965 2.4 i3l
1966 6,7 -153
1967 4,2 245
1968 9.8 -32
1969 9.5 -549
1970 10,4 -545
1971 11,3 -530
1972 11,9 2439
1973 14,0 2177

Fonte — IBGE, Estatisticas do seculo XX
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Em virtude desse cenario, estatais desempenharam um papel importante para
o Brasil ter uma industrializacdo mais solida. Foi nessa época que a criagdo de
empresas ganhou um ritmo acelerado, com destaque para as seguintes empresas:
Embraer e Correios (1969), SERPRO (1970), Telebras, Embrapa e Infraero (1972),
Codevasf e Dataprev (1974), Radiobras, Imbel, Nuclep e Eletronuclear (1975), entre
outras, época essa nhomeada desenvolvimentista, como sita o Prof. Dr. Alexandre de
Freitas Barbosa (2008; p. 4).

As noc¢des de milagre econdmico e de Brasil poténcia servem para validar um
novo acordo de classes e como horizonte simbdlico para as novas elites que
passaram a comandar o pais nos anos 1970. Por mais que o Estado seguisse
atuante e caminhasse para a diversificagdo produtiva e a defesa do mercado
interno, 0s novos compromissos de classe apontam para uma alteracao de
sentido do padr8o de desenvolvimento capitalista, o que inviabiliza o
enquadramento do periodo no perimetro do desenvolvimentismo. No
maximo, um pds-desenvolvimentismo e apenas quando comparado aos
vizinhos sul-americanos que perseguiram caminhos radicalmente opostos”.
(BARBOSA, 2008, p.4).

A partir dos anos 80, uma série de problemas ligados a retornos financeiros
negativos e escéandalos de corrupcdo devastaram a credibilidade conquistada no
decorrer do tempo pelas empresas estatais, cominando no processo de
desestatizacdo da economia brasileiro, tendo como figura marcante o Governo de
Fernando Collor de Melo que assumiu a presidéncia no ano de 1990 e ao assumir
criou o Programa Nacional de Desestatizacdo (PND) (SILVA JUNIOR, 2006). Este
problema da administracéo publica ligada a corrupc¢ao e retornos financeiros negativos
€ muito bem exposto por McMillan (2004, p.137):

Existe uma tens&o intrinseca entre Estado e Mercado. As vezes ela sai do
controle. O governo tem um papel essencial na definicdo das regras do
mercado. Mas as intervencbes tém um lado negativo, pois n&o
necessariamente os governos agem como deveriam. Algumas vezes eles
atrapalham os mercados. Mobutu € um exemplo extremo, mas infelizmente
nao sdo raros os politicos e burocratas que expropriam os cidadéos. Algumas
vezes os funcionarios governamentais criam obstru¢cdes nos mercados para
extorquir propinas. E as vezes ajudam agentes favorecidos dos mercados a
conspirar contra o publico”. (MCMILLAN, 2004, p.137).

3.5 - Empresas estabelecidas no Brasil na década de 90
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A economia brasileira viveu, durante os anos 90, um periodo de transformacdes
intensas e aceleradas, em fungdo da convergéncia entre a estabilizacao
macroecondémica e as reformas regulatérias, que ampliaram o grau de exposi¢cao dos
produtores domeésticos a competicdo internacional e reduziram o papel do Estado

como produtor de bens e servigos. (MOTTA, 2000).

A avaliacdo do desempenho da industria e da evolugéo da estrutura industrial
na década de 90 tem atribuido a liberalizacdo comercial um papel central entre os
fatores que condicionaréo o perfil da industria brasileira na virada do século (MOTTA,
2000). A vinda do grande capital externo nos anos 90, o acirramento da governanca
corporativa nas empresas e as privatizagdes de grandes empresas nacionais,

modificaram as estruturas internas e de mercado das empresas.

Em suma, a principal movimentacao vista foi a de fusGes e aquisicdes de
empresas nacionais pelo capital internacional, movimentando entre 1994 e 1998 um
valor acima de US$ 2 trilhBes em transacdes (MOTTA, 2000). Esse numero macico

de transacdes pode ser visto no grafico a seguir:

Grafico 2 — Numero de fusdes e aquisicdes de empresas no Brasil entre
1992 e 1998

400
O Todal
350 O Transfrontesngas 372 151
328
00 B Dorméaticas
250
200 212 204) 21
150 175 167
150
o0 1 3Tn|_
1 oy |
50 4 g EB‘ |V
o L2
1992 1903 1954 1905 1996 1967 1948
Fonte: KPMG.

Temos varios exemplos de empresas que realizaram fusdes e se tornaram
referéncia em seus setores, como por exemplo o grupo Votorantin, que formou um
consorcio com o grupo Camargo Correa e o Bradesco, formando o VBC, participando
de privatizagGes do setor de energia e com isso dominando junto a capital interacional

(Portugués) grandes areas de capitacdo e distribuicdo de energia. Outro grande
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exemplo € o grupo Inepar cujas atividades estavam relacionadas ao setor de
montagem industrial e equipamentos elétricos, e com forte atuacéo e aquisicdo de
empresas como a Sade Vigesa e sua fusdo com a FEM (Companhia Sideruargica
Nacional) na época possibilitou que se tornasse a maior empresa de montagens
industriais do pais, promovendo mais a diante parceria com o capital Aleméo da
empresa Noell Stahh. (MOTTA, 2000).

3.6— Fortalecimento do empreendedorismo individual (p6s dec. 90)

No Brasil, 0 empreendedorismo individual se popularizou a partir da década de
90, o que contribuiu para a crescente participacao desse tipo de empresa na economia
do pais. O papel de destaque da modalidade ganhou ainda mais forca com a entrada
em vigor da Lei Geral da Micro e Pequena Empresa, em 2007, e da Lei do
Microempreendedor Individual, em 2008. (DA ROCHA, 2016).

Entre outros fatores a criacdo do SEBRAE e SOFTEX (sociedade brasileira
para exploracdo de software), foram fundamentais para o auxilio a administracédo das
empresas incipientes e a modernizacado destas gerando competitividade. Tornando
assim sustentavel o crescimento das empresas existentes e um cenario mais solido
para pessoas iniciarem o sonho de empreender, como mostra o grafico a seguir:

Grafico 3 — Empreendedorismo incipiente e estabelecido no brasil

Grafico 1.3 - Taxas' de empreendedorismo segundo estagio do empreendimento TEA,
TEE, TTE - Brasil - 2002:2016

=== Empreendedores Iniciais 39
= Empreendedores Estabelecidos 36
Total Empreendedores 32 12

34

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2001 2012 2003 2004 2015 2016

Fonte: GEM 2014
! Percentual da populac3o de 18 a 64 anos.
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Fonte:http://www.bibliotecas.sebrae.com.br/chronus/ARQUIVOS_CHRONUS/bds/bds.nsf/941a51dd0
4d5e55430088db11a262802/$File/7592.pdf

Essa taxa empreendedora crescente tem dentro outros fatores o levantamento
de dados quantitativos e qualitativos gerados pelo governo em diversos setores que
déo base intelectual na agéo individual empreendedora, muitas vezes fragil pela falta
de conhecimento. O estudo que ilustra essa mudanca é o GEM (Global
Entrepreneurship Monitor), que gera dados peridédicos importantes como este: “Taxa
Total de Empreendedores (TTE) brasileiros apresentou valor de 36,0 % em 2016,
namero inferior a observada em 2015 (39,3%). J4 a Taxa de Empreendedorismo
Inicial (TEA), composta por empreendedores hascentes e novos, alcancou o valor de
19,6%, também inferior a 2015 (21,0%). Portanto, a cada 100 brasileiros,
aproximadamente 20 estavam envolvidos com atividades empreendedoras em
estagio inicial em 2016 (GEM, 2016). Informacdes como estd sdo de extrema

importancia para o conhecimento do atual estado do mercado.
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Para entender em qual estagio o empreendedorismo do Brasil se encontra,

além dos momentos histéricos tratados no capitulo anterior, € de suma importancia

compreender 0 que autores e especialistas do mercado estdo pondo em pauta sobre

atual conjuntura do mercado empreendedor e principalmente, para nos auxiliar no

projeto, o estado do micro empreendedorismo.

Como introducdo é importante mostrar os setores da economia que mais

desenvolvem novos empreendimentos e qual a complexidade desses novos

empreendimentos, no Brasil e no restante do mundo é notorio o crescimento de novos

negécios relacionados ao setor de servicos e o declinio da atividade industrial,

conforme tabela 6.

Tabela 6 — Distribuicdo percentual dos empreendedores iniciais (TEA)

— Ano 2016

Paises selecionados
Setor

extrativo
Brasil Z21
Africa do Sul 2.9
Alermanha 1,2
China 43
Estados Unidos 38
India 1.4
México 05
Rissia 57

Fonte: GEM 2016 — Setor de atividade econdmica — Paises selecionados 2016

% de empreendedores iniciais

Indistria de
transforma-

c¢ao

24,0
252
19,1
18,6
20,4
14,9
15,1
374

Servicos
orientados

para
negdcio

5,0
14,6
25,0
125
336

7.0

7.4

8,5

Servigos
orientados
para o
consumidor

49,0
57,2
54,4
62,7
42,2
76,7
76,9
48,4

Total

100,0
100,0
100,0
100,0
100,0
100,0
1000
1000

Como podemos observar, na tabela 6, o setor de servicos ocupa a maior fatia

de novos empreendimentos em todos estes paises, contudo a complexidade do
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servigo prestado deve se levar em conta. Enquanto paises como Estados Unidos e
Alemanha apresentam por¢des maiores que 25% das novas empresas relacionadas
a servicos orientados para negdécios, o Brasil apresenta apenas 5%, atras até mesmo

de México e india.

O Brasil tem como percentual expressivo as empresas nascentes ligadas ao
servigo direcionado ao consumidor, gue tomam a fatia de 69%. A explicacéo para esse
alto indice é o reflexo de uma conjuntura industrial fragil ou até mesmo a incapacidade
de oferecer suporte de fornecimento de servicos as empresas instaladas no pais.
(GEM 2016).

Todos esses dados sédo o reflexo do baixo investimento em pesquisa e
inovacdo por parte do governo e das grandes instituicbes, impossibilitando as
empresas hascentes a se desenvolverem com um alto grau tecnoldgico. Esta
dificuldade néo est4 ligada ao fato do Brasil ser um pais subdesenvolvido, uma vez
que outros paises que passam por esta “fase”, tem como objetivo o desenvolvimento
de novas instituicbes pautadas em inovacfes tecnoldgicas, como podemos ver na
tabela 7, onde o Brasil se encontra com a pior demanda internacional e com uma
tecnologia ultrapassada, dificultando a sua competitividade internacional.

Tabela 7 - Percentual de empreendedores usando novas tecnologias
Ano 2016

% de emrpeendedores iniciais
Produteo/

bl servigo nove P:::ﬁ::‘“ ;ﬁ“ﬂ:ﬂl’s Consumidores
F';:r: Todos  concorrente 5 anos no exterior

Brasil 204 485 40 18
Africa do Sul 479 433 55,1 53,1
Alemanha 384 475 230 68,1
China 769 3313 354 37
Estados Unidos &7 .4 614 28 4 85,1
fndia 62 4 441 55,7 530
México 377 L 6 15,5 240
Rissia 175 278 234 2.7

Fonte — GEM 2018 — Percentual dos empreendedores iniciais (TEA), segundo caracteristicas
relacionadas a inovagéo dos produtos e servigos produzidos pelos seus empreendimentos.

Outro ponto importante a ser citado sdo os entraves ou facilidades tributarias,
para a abertura e manutencdo de um pequeno ou micro empreendimento.

Primeiramente devemos situar como é feita a classificacdo de uma empresa conforme
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seu faturamento, a menor estrutura € a de um microempreendedor individual (MEI)
com um limite de faturamento de R$ 81 mil anuais, a proxima estrutura é a micro
empresa (ME), esta deve ter um faturamento anual de até R$ 360 mil, em sequéncia
vem as empresas de pequeno porte (EPP) com faturamento de até R$ 4.8 milhdes e
por fim vem a empresa normal, se diferenciando das demais, esta nao tem um limite
de faturamento anual. (SEBRAE, 2018).

Visto as 4 possibilidades de enquadramento de uma empresa no Brasil
conforme seu faturamento, devemos agora mostrar como essas 4 estruturas se
diferenciam no que diz respeito a tributacdo, comecando pelo MEI que € optante do
Simples Nacional (Simei), em seguida o ME, que pode escolher entre o Simples
Nacional, Lucro Real ou Lucro presumido e deve se registrar na Junta Comercial, as
mesmas 3 opcdes e obrigatoriedade em registro a junta sdo vistos na estrutura das
EPP’s. (SEBRAE, 2018).

Para esclarecer esses métodos de tributacdo, vamos identificar cada um deles
a partir da sequéncia SIMEI, Simples Nacional, Lucro Presumido e por fim Lucro Real,

retirando esta informacdo do site oficial do SEBRAE (2017) (http://blog.sebrae-

sc.com.br/epp-microempresa-mei):

Regime fiscal adotado pelos Microempreendedores Individuais, conforme
previsto no artigo 18-A da Lei Complementar n°® 123/06, que define o
recolhimento em valores mensais dos mesmos tributos do Simples Nacional

Forma compartilhada de arrecadacéo de tributos para ME e EPP, previsto na
Lei Complementar n® 123/06. Abrange em um Unico documento de
arrecadacdo (DAS) o pagamento do IRPJ, CSLL, PIS/Pasep, Cofins, IPI,
ICMS, ISS e a Contribui¢éo para a Seguridade Social destinada a Previdéncia
Social a cargo da pessoa juridica (CPP).

Tributacdo simplificada do célculo do imposto de renda e da Contribui¢éo
Social Sobre o Lucro Liquido das pessoas juridicas. A aliquota cobrada é
calculada a partir da projecdo de faturamento do negdcio, com base na
receita bruta e outras receitas sujeitas a tributacdo. Sao arrecadados os
valores referentes do IRPJ e CSLL. Os outros tributos (PIS/Pasep, Cofins,
IPI, ICMS, ISS) sdo cobrados separadamente.

Regime tributario determinado a partir do lucro liquido da empresa. Sao
considerados os registros contabeis e fiscais efetuados de acordo com as leis
comerciais, para a arrecadacédo do IRPJ e CSLL. Da mesma forma que o
Lucro Presumido, o0s outros tributos também s&o arrecadados
separadamente. (SEBRAE, 2017).

O fator tributario é crucial para a empresa ter sua trajetoria mais sustentavel e

correta perante as normas governamentais, com isso a escolha de enquadramento


http://blog.sebrae-sc.com.br/epp-microempresa-mei
http://blog.sebrae-sc.com.br/epp-microempresa-mei
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deve ser analisada pelo proprietario e se possivel é de grande ajuda a procura de um
especialista nesta area. Aléem desses fatores a carga tributaria tem grande importancia
pois se configura um grande empecilho para empreendedores, pois junto com o fator
estrutural (infraestrutura precaria), social (qualificacdo da méo de obra), a dimensao
regional (distribuicdo espacial da producao) e o alto custo do capital (altas taxas de
juros e dificuldade em obter credito), forma o “custo-Brasil”, termo utilizado para

expressar as desvantagens das empresas situadas no Brasil. (CALDAS, 2007).

4.2 Fontes de financiamento

As micro e pequenas empresas apresentam grandes dificuldades em arrecadar
recursos financeiros na estrutura de mercado que apresenta o Brasil, entretanto
medidas facilitadoras estdo sendo criadas, para que o desenvolvimento sustentavel
atinja ndo sé grandes estruturas produtivas e de servicos, mas também pequenos

negocios ligados ao consumo das familias, empresas e estado. (MORAES, 2017).

Entre esses esforcos para facilitar a obtencdo de credito da micro e pequena
empresa, esta o Projeto de Lei Complementar (PLP 368/13), aprovado pela comisséo
de Financas e Tributagcdo da Camara e aguarda aprovacao do Plenario para entrar
em vigor. O projeto feito pelo deputado Izalci Lucas pretende aumentar o leque de
financiadores, fazendo com que 0s micro e pequenas negocios possam receber
empréstimos de cooperativas, fundagcbes privadas, fundos especiais publicos,
sindicatos, associacdes de classe, organizacdes da sociedade civil de interesse
publico, as Oscips, e pessoas fisicas, expandindo e barateando o credito para estas
empresas, visto que ainda hoje muitas empresas recorrem a bancos privados para
obter recursos, mesmo com o elevado juros auferidos por estes bancos. Para melhor

entender a finalidade deste projeto, iremos recortar a fala do gerente de servigos

financeiros do Sebrae Alexandre Comin em entrevista a Radio Camara (01/06/2017):

E um projeto interessante que oferece um conjunto de oportunidades para
gue pequenos invistam em pequenos, para que pequenos investidores,
pequenos poupadores possam, sem burocracia, sem registro, sem controle,
possam emprestar dinheiro para pequenas empresas. O Sebrae vé isso com
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muito bons olhos porque um dos grandes problemas do Brasil para a
competitividade, para a sobrevivéncia dos negécios, em geral, e dos
pequenos negocios, em particular, € o acesso a crédito, a recursos, a capital,
a ter facilidades para se associar a outras pessoas que tem o dinheiro --
alguém quer investir o outro quer ser investido, mas os dois ndo conversam,

porque a legislagéo néo permite". (Radio Camara, 01/06/2017):

Pelo fato desse projeto ainda nao estar em vigor, devemos analisar quais sao
atualmente as linhas de crédito mais utilizadas, além de suas vantagens e
desvantagens. Comecando pela alternativa de abrir m&o de parte de sua empresa
para um socio-investidor, um investidor-anjo ou até mesmo para um fundo de
investimento, este tipo de capital € livre de juros, mas a partir dele as diretrizes da
empresa terdo que ser compartilihadas com a via de crédito. Outra via de crédito
importante a longo prazo € o Banco Nacional de Desenvolvimento econémico e social
(BNDES), que por sua vez cobra juros baixos comparados ao mercado, mas o
demandante desse credito deve apresentar o projeto de melhorias e desenvolvimento
de seu negocio. Partindo para créditos mais voltados a curto prazo, como por exemplo
para capital de giro, iremos encontrar a antecipacao dos recebiveis e conta garantida
suas caracteristicas respectivamente sao, antecipacdo dos pagamentos em cartédo de
credito ou algo semelhante antes do prazo normal de recebimento e obtencéo de
credito via muito semelhante ao cheque especial, em ambos os bancos comercias
cobram juros elevados para promover o servico. Portanto fica claro que cada linha de
credito deve ser analisada conforme situacdo financeira e maturidade de cada
empresa. (SEBRAE NACIONAL, 2018).

4.3 Competitividade empresarial

A competitividade de cada empresa esta ligada a fatores internos a empresa
(estratégia e gestdo, capacitacdo produtiva e tecnoldgica e recursos humanos),
fatores estruturais (mercados e configuracdo da indastria e concorréncia) e fatores
sisttmicos (macroecondmico, politico-institucionais, regulacdo, infraestrutura,

guestdes sociais, caracteristicas regionais e condi¢des internacionais).
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Partindo do macroambiente sistémico, como ja abordado no capitulo 2.1 o
termo “Custo-Brasil” norteia toda a discussao de producao em grande escala no Brasil.
Como foi visto nos capitulos anteriores a relacdo estado, empresa e mercado séo
rodeadas de burocracias e entraves, tanto na producéo e distribuicdo (infraestrutura
sucateada e mao de obra sem qualificacdo) quanto na tributacdo elevada
(principalmente travando a criacdo de novos e pequenos negocios). (WOOD, 2007).

Nos fatores estruturais a concorréncia € o principal elemento para identificar a
falta de tecnologia e inovacdes na cadeia produtiva das pequenas empresas
brasileiras. A partir de 1990 com a abertura comercial e vinda de produtos com grau
tecnologico maior e custos de producdo menores, fez com que essa camada de
negocios nacionais tivesse foco no mercado consumidor familiar com uso de baixa

tecnologia e quase inexistente inovagao. (WOOD, 2007).

Por fim os fatores internos a empresa, onde estdo os elementos mais
controlaveis e ajustaveis para o0 empresario, entrando assim a experiencia e
conhecimento da area de atuacdo. Portanto a chave desse processo de
desenvolvimento interno de uma empresa esta ligada as instituicdes que promovem o
apoio ao empresario e principalmente a capacidade técnica e empreendedora do dono
no negocio, para tornar a empresa sustentavel e ao mesmo tempo ter a clareza das

oportunidades de alavancar seu negocio. (CALDAS, 2007).

No tocante as instituicdes responsaveis pelo apoio ao pequeno negocio, se
destaca o Sebrae (Servico Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas) que
mesmo sendo uma entidade privada disponibiliza matérias, cursos e consultorias
gratuitamente para a promocado do empreendedorismo nacional. Outra atuacéo
importante do Sebrae é a disponibilizacdo de estatisticas e panoramas de diferentes
mercados, para nutrir de informacao técnica pequenos empreendedores, que por sua

vez nao teriam recursos para efetuar tais analises. (SEBRAE, 2018).

Como ja citado o personagem mais importante para que todos esses fatores
sejam revertidos em um novo e sustentavel negocio é o empreendedor, pois além de
ser o criador da nova empresa, ele é o principal interessado em seu crescimento,
portanto € crucial que esse agente esteja capacitado, fato ndo muito recorrente no
cenario brasileiro, como podemos ver no Grafico 4, onde apenas 16% dos

empreendedores brasileiros chegam a cursar um nivel superior e 54% nao chegam a
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cursar o ensino meédio, mostrando assim um nivel técnico muito baixo impossibilitando
que se tenha no pais uma base empreendedora solida e com um futuro ascendente.

O trecho retirado do DataSebrae (2015) sintetiza esse pensamento:

Quanto maior a escolaridade dos empreendedores, maior € a chance
de sobrevivéncia dos negécios. Os empreendedores de alta escolaridade
tendem a iniciar sua empresa mais por oportunidade do que por necessidade,
tendem a planejar mais e melhor o seu negécio e conhecem melhor os
instrumentos de gestdo”. (DATASEBRAE, 2015).

Grafico 4 — Nivel médio de escolaridade dos empreendedores — 2015
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Fonte — Site DataSebrae — nivel médio de escolaridade dos empreendedores - 2015

4.4 Estudo de caso

A abertura de uma empresa € sempre um grande desafio, seja ela pequena,
média ou grande, por depender de diversos fatores internos (financas internas,
produtos...etc) e externos (politicos econémicos, tendéncia de mercado, custo de
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oportunidade...etc), contudo alguns sao mais controlaveis e administraveis, sobretudo
0s internos, portanto é com esse enfoque no interior dos empreendimentos que se
deve caminhar. (TORRES, 2017).

Os jovens empreendedores apresentam como principal atributo positivo a
persisténcia e vontade “insaciavel” de ver ser projeto gerar frutos, contudo contam
ainda com fatores negativos em sua jornada como a dificuldade de obtencé&o de
credito (por estarem iniciando sua vida financeira), como deixa claro a Profa. Dra.

Paula Maximo Torres (ano 2017, p. 20):

Os dados desse relatério mostram que, do total de jovens entre 18 e 24 anos
no Brasil, 15% empreendem, o equivalente a 3,82 milhGes de pessoas. Em
comparagdo com anos anteriores houve um crescimento, a taxa média de
empreendedorismo jovem era de 11,9% entre 2001 e 2008.

A principal dificuldade que encontram para desenvolver o primeiro produto
ou servico é de ordem financeira, pois encontram mais dificuldades em
negociar o financiamento com bancos do que os outros empreendedores,
razdo pela qual usam mais o capital de proximidade (recursos de familia e
amigos). (TORRES, 2017, p.20).

Em seu estudo de caso a autora Torres (2017, P.27) observou um jovem que
iniciava seu primeiro empreendimento com auxilio do Sebrae, que em muitos casos é
o grande norteador de caminhos a serem tomados, e ao acompanhar os primeiros 24
meses do negocio (pequena fabrica de chocolate) constatou importantes
caracteristicas e perspectivas deste caso e que serve para grande parte dos novos
empreendedores:

Os principais pontos positivos foram nas exigéncias legais e equipamentos
basicos. Eduardo sempre se preocupou em realizar suas atividades dentro
da legalidade e fornecer todas as ferramentas essenciais para seus
funcionérios realizarem suas funcfes. Dentre 0s pontos negativos pode-se se
destacar a falta de um Plano de Negd6cio robusto, a ineficiéncia na Gestéo de
Pessoas e os problemas com Gestdo Financeira. Em relacdo a Gestdo de
Pessoas o grande problema foi a auséncia de conhecimentos basico,
orientacdes e procedimentos adequados para o inicio das contratacdes e
formacgéo adequada da equipe”. (TORRES, 2017, p.27).

Com uma perspectiva voltada a um caso onde o empreendimento foi realizado
por um empreendedor mais experiente e por isso dentre outros fatores obteve

sucesso, é fundamental entender como se deu a combinagcdo de habilidades de
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lideranca, inovacéao, articulagdo, assuncao de riscos e de captura de oportunidades
frente aos desafios. (ROCHA, 2017).

Hoje vivemos na era do empreendedorismo e por isso é necessario que se
desconstrua alguns mitos presentes em muitos dos discursos sobre empreendedores,
como o que dita que os empreendedores sdo seres que nascem prontos e ja
destinados ao sucesso, que sao jogadores do mundo dos negdcios ou que ainda sdo
pessoas que se mantém sempre isoladas da maioria (DORNELAS, 2008). Para
desmificar esses pensamentos e mostrar de fato que o empreendedor € um agente
motivado, engajado e arojado, porém pode ser qualquer ser humano disposto a
assumir este risco, a autora Michele Roberta Rosa nos mostra um caso de
empreedimento bem sucedido (Xandd) e as caracteristicas de seu empreendedor (Jair

Antonio de Souza) , quando conclui Michele Roberta Rosa (2017, p.80):

Fica evidente que ele se sentia plenamente confortavel no exercicio
de suas atribuicbes ao ponto de encarar o trabalho como uma agéo
prazerosa e equiparavel a um hobby como enfatizado na maioria das
entrevistas a seu respeito”. Contudo, é razoavel refletir que a
motivagdo empreendedora de Lair Antonio de Souza era conduzida
por aspectos que iam muito além das satisfacdes pessoais como as
proporcionadas por um hobby. (Michele Roberta Rosa r, 2016, p.).

4.5 Startups

Para iniciar a discussao sobre as startups € importante saber como essas
empresas nascentes encontram o mercado de investidores para seu negdcio no
Brasil. O maior impulsionador da atividade empreendedora € a existéncia de capital
de risco, e € esse capital gue menos esta disponivel no Brasil, como podemos ver na
tabela 8.

Tabela 8 — Taxas de investidores — Periodo de 2015 a 2016
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Paises Taxa de investidores
2015 20146
Brasil 1,4 1.0
Africa do Sul 1,3 1,2
Alemanha R 3.1
China 87 95
Estados Unidos 47 4,2
India 2,2 13
México 6,1 58
Rissia 17

Fonte — GEM 2016 — Taxa de investimentos dos paises selecionados em 2015 e 2016

Como podemos observar na tabela 8, o Brasil apresenta uma taxa de pessoas

dispostas a investir em novas empresas menor que paises desenvolvidos como o

Estados Unidos e subdesenvolvidos como México e China, mostrando o ambiente

hostil encontrado para pessoas que buscam investimentos em nosso pais.

O cenario piora ainda mais para novos empreendedores que nao possuem

pessoas com poder aquisitivo em sua familia ou com parentesco, pois o Brasil tem

raizes culturais ligadas ao beneficio dos mais préximos, ou seja, muitos dos

investidores brasileiros ndo contemplam a coletividade ou ideias boas vindas de

pessoas fora de seu circulo familiar, esse cenario € visivel na tabela 9.

Tabela 9 - Distribuicdo percentual dos investidores, a partir do nivel de
relacionamento com o empreendedor — Ano 2016

Nivel de relacionamento 2014
Familiar prdximo (cdnjuge, irmao, filho, pais ou neto) 75,2
Algum outro parente 16,2
Um colega de trabalho 0,0
Urn amigo ou vizinho 8.4
Um estranho com uma boa ideia 0.0
Outro 0,0
Total 100,0

Fonte — GEM Brasil 2016 — distribuicdo percentual dos investidores segundo nivel de relacionamento

com o empreendedor.

Apos identificar como esta o cenario para conseguir investimentos em novos

negocios, agora vamos identificar quais sao os negdcios que ocupam a maior fatia de
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empresas nascentes. Podemos observar na tabela 10, a seguir, a distribuicdo de

atividades que concentram 0s Novos negocios:

Tabela 10 -

18-34 anos
Atividades (CNAE)

Cabeleireiros e outras
atividades de tratamento de
beleza

Servigos especializados
para consirugao nao
especificados

Restaurantes e outros
estabelecimentos de
servicos de alimentacdo e
bebidas

Servigos de catering, bufé e
outros servigos de comida

preparada

Comércio varejista de
artigos do vestudrio e
acessorios

Comércio varejista de
cosméticos, produtos de
perfumaria e de higiene
pessoal

Servigos domésticos
QOutras atividades

Atividades

dos

empreendedores

novos -—

Atividades dos empreendedores novos

35-54 anos
% Atividades (CNAE)

Servigos especializados
15,7 para construgdo ndo
especificados

78  Servigos domésticos

Comércio varejista de
7.3 artigos do vestudrio e
acessdrios

Servigos de catering, bufé e
6,2 outros servigos de comida
preparada

Restaurantes e outros
estabelecimentos de

>8 servigos de alimentagdo e
bebidas
5g Manutencdo e reparacio de
' veiculos automotores
5.6

457  QOutras atividades

%

12,6

)

121

10,1

81

56

4,0

47,5

Fonte — GEM 2016 — Atividades dos empreendedores novos

55-464 anos
Atividades (CNAE)

Servigos domésticos

Comércio varejista de
artigos do vestuario e
ACessorios

Restaurantes e outros
estabelecimentos de
servicos de alimentacio e
bebidas

Reparacdo e manutencao
de objetos e equipamentos
pessoais e domésticos nao
especificados

Servigos especializados

para construgao ndo
especificados

Outras atividades

ANno

2016

%

16,2

10,4

23

8,6

()

487

Ao observar a tabela 10 é nitida a baixa complexidade dos servigcos que

prestam estas empresas (independente da faixa etaria) e em decorréncia disso o

baixo capital inicial a ser investido, portanto o Brasil com seu restrito numero de

investidores, acaba proporcionando um mercado de novos negocios “pobre” na

geracao de riquezas, assim apenas reproduzindo e alimentando mercados com pouca

capacidade competitiva e inovadora.

Para compreender o processo de desenvolvimento e criacdo das startups, deve

se observar dois movimentos importantes: empreender e inovar, e entender como as

ferramentas propostas na teoria para esses dois temas podem convergir para um fluxo
anico de agbes (ROCHA, 2016). Para os autores Blank e Dorf (2014, p.17): “startup é
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uma organizacdo temporaria em busca de um modelo de negdcio escalavel,

recorrente e lucrativo”.

Sobretudo, uma startup é uma organizacdo projetada com o objetivo de
construir novos produtos e servicos sob condicdes extremas de incerteza. Sendo a
startup uma instituicdo e ndo o produto ou servico em si, € necessario um modelo de

gestao préprio, adaptado para esse contexto de extrema incerteza. (REIS, 2012).

A luz dessas descri¢cdes do que sdo e como se caracterizam no mercado das
startups é preciso mostrar a forca do crescimento desse tipo de organizacdo que ja
somam mais de 4,2 mil no Brasil (ABSTARTUPS, 2018) e seus desdobramentos no

ambito do mercado empreendedor.

As startups no Brasil como em todo mundo, tomam forca a medida que
mercados instalados e “antigos” demonstram extrema resisténcia a entrada de novas
empresas, portanto a saida esta na inovacao e formas novas de ser criar mercado ou
“nichos” de mercados ja existentes ainda nado explorados. No Brasil as startups
contam com a Associacao Brasileira de Startups (Abstartups), que tem como objetivo
criar uma rede de conexdes para aprendizado, fomento das startups e geracéo de

oportunidades para os associados. (ROCHA, 2016).

Contudo essa forma de empreender emergente e em inicio de disseminacéo
em nosso pais deve ser visto com cautela por parte dos novos empreendedores, pelo
fato de nem todo empreendimento ser inovador e muito menos todas as inovacoes
podem vir a se tornar novos empreendimentos, como cita a Prof. Dr. Renata Malagoli
Rocha (2016, p.119):

Muitas sdo as conexdes entre os temas de empreendedorismo e inovagao,
porém ainda assim ndo se pode afirmar que todo empreendedorismo é
inovador e nem que toda inovacdo gera um novo empreendimento, Ha
empreendedores que visam o lucro sem promover qualquer inovagéo, e ha
inovacdes que ndo se transformam em novos empreendimentos, podendo

até nem serem lucrativas. (ROCHA, 2016, p.119)

4.6 Empreendedorismo Social

O termo empreededorismo Social tem como precursor o autor Dees (1998), que

caracteriza e expoe a importancia desse segmento do empreendedorismo
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principalmente em paises com mazelas néo atendidas pelo estado. (GOUVEIA, 2016).

Em principio é importante ressaltar a principal caracteristica que determina um
empreendimento social, onde a misséo social € explicita e central, sendo o impacto
criado pela misséo é central, deixando a parte lucrativa em segundo plano, com isso
a rigueza gerada € apenas um meio para chegar no fim maior social e por ter

diferentes caracteristicas apresenta diferentes desafios, como cita Dees (2001, p.8):

Os empreendedores sociais sdo uma espécie do género empreendedor, sdo
empreendedores com uma miss&o social. No entanto, por causa dessa
misséo, enfrentam alguns desafios caracteristicos e qualquer definicdo tem
que reflectir esse aspecto. Os empreendedores sociais operam em
mercados, mas frequentemente estes mercados ndo fornecem a disciplina
adequada. (DEES, 2001, p.8).

Estas dificuldades do cenario que atuam esses empreendimentos, sdo muitas
vezes a causa de seu nascimento, pois seu objetivo € atuar em meio a ineficiéncia por
parte do estado de suprir as necessidades sociais requeridas (GOUVEIA, 2016).
Deixando clara a sua importancia em paises como o Brasil, onde o0s servicos

apresentados pelo estado se encontram sucateados.

No Brasil o empreendedorismo Social nasce nos anos 90 face a crescente
problematizacdo social, reducdo dos investimentos publicos no campo social,
crescimento das organizacfes do terceiro setor e da participacdo das empresas no

investimento e acdes no campo social.
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5. Capitulo 3 — Desempenho Econémico do Setor

Como encerramento € importante mostrar em que estagio se encontram 0s
empreendimentos inicias e consolidados do pais e quais sdo as perspectivas para o
futuro. Portanto com o auxilio do GEM 2016 (Global Entrepreneuship Monitor) &
possivel tracar uma linha continua do caminho que vem tomando o
empreendedorismo nacional, na parte tecnoldgica, setorial e no que diz respeito a

investimentos realizados.

Para inicio da andlise € interessante ver o porte e faturamento que os
empreendimentos nascentes, aqueles que remuneram seus proprietarios a menos de

3 anos e meio, apresentaram no ano de 2016, conforme tabela 11.

Tabela 11 - Faturamento anual e numero de empregados dos

empreendedores iniciais (TEA) - 2016

e Nimero de empregados’
Faturamento ';:':r:r:: in #“i:"a Niio & : De 28 6
iniciais o numero empregados
empregados

N3o informaram faturamento 1.8 03 0.6 0.3 0,6
Ainda nao faturou nada 30,6 288 1.6 0.2 0.0
Ate RS 12.000,00 43,7 23 38,7 5 1.5
De R$ 12.000,01 a R$ 24,000,00 14,4 1.0 8.8 2.9 1,7
De A% 24.000,01 a R$ 34.000,00 53 0.5 20 1.4 1.4
De R% 346,000,071 a RS 48,000,00 1,3 0,0 0,0 05 0,7
De R$ 48.000,01 a RS 40,000,00 o7 0,0 0.0 0.7 0.0
De A% 60.000.01 a R% 100.000,00 0.3 0.0 0.3 0.0 0.0
Acima de R$ 100.000,00 0.0 0,0 0.0 0.0 0.0
Total 100,0 329 52.0 9.3 5,9

Fonte: GEM Brasil (2016)

Como podemos ver na Tabela 11, apenas 0,3% dos empreendedores iniciais
faturam acima de R$ 60.000 por ano (R$ 5.000 ao més) e, portanto, em sua maioria
os empreendedores brasileiros se encaixam no microempreendedorismo individual
(MEI), com uso do Simples nacional, portanto negécios de pequeno porte e

caracteristicamente sem grandes necessidades de financiamento de terceiros.



44

Em sua maioria 0 pequeno porte e inclusdo nas caracteristicas de um MEI ndo
sao exclusividades das empresas nascentes e sim da estrutura de mercado,
financiamento e aporte do governo brasileiro oferece para os empreendedores,
portanto as empresas consolidadas nédo apresentam grandes mudancas estruturais

com relacéo as nascentes, conforme tabela 12.

Tabela 12 - Faturamento anual e numero de empregados dos
empreendedores estabelecidos (TEE) - 2016

Himero de empregados’

% dos
em-
Faturamento preen- i‘fsll‘:ﬁ:- Nic t&m

dedores emprega- 1 Dezaé DeT7alld

iniciais m’ﬁf Hos
W30 informaram faturamenio 29 0,2 1.3 0,3 1.1 0.0
Até RS 12.000,00 50,2 1.1 9.7 5.9 3.4 0,0
De R$ 12,000,071 a RS 24,000,00 288 0.3 1%.7 3.6 .7 0,3
De RS 24.000,01 a RS 36.000,00 1.7 0,0 4.9 1.8 1.1 0.0
De RS 34.000,01 a RS 48.000,00 4,0 0.0 2.2 0.4 1.4 0,0
De RS 48.000,00 a RS $0.000,00 32 0.0 1.4 0.9 0% 0.0
De RS 40.000,01 a RS 100.000,00 zZ0 0.0 0.4 0.6 0.4 0,4
De R% 100,000,001 a RS
240.000,00 1.2 0.0 0.0 0,0 1.2 0.0
Acima de RS 240.000,00 0,0 0.0 0.0 0.0 0,0 0.0
Total 100,0 1.6 70,1 15.4 12,2 0.7

Fonte: GEM Brasil (2016)

Como j& apontado nos capitulos anteriores historicamente, o Brasil ndo
apresentou integralmente os fatores necessarios para o desenvolvimento de uma
base empreendedora nacional solida. Contendo assim na classe empreendedora
muitos casos de empreendedorismo por necessidade, fator bem explicado pelo GEM
(2016):

Grande parte das empresas estabelecidas ndo cresceram ou cresceram
pouco. O que pode ser associado ao predominio do empreendedorismo por
necessidade, onde o empreendedor se limita, muitas vezes, a retirar do
negocio apenas a subsisténcia da familia, sem planejar e implementar
grandes inovagfes nele. Ou ainda, a falta de condi¢cdes (inclusive
governamentais) que fomentem este crescimento, sejam incentivos a

inovacao, financiamento e demais variaveis macroecondmicas (juros, nivel
de emprego, incentivos a importagdo e exportagdo). (GEM, 2016, p.73).

Esta realidade do empreendedorismo por necessidade, sem prévio estudo

técnico e baixo grau de conhecimento da area se reafirma quando se observa a
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porcentagem de negdcios formalizados (Possuir CNPJ) no Brasil (GEM 2016), vemos
esta porcentagem na Tabela 13. No Brasil 82,5% dos negdcios ndo possuem cadastro
junto a unido, portanto ndo tem um regime de tributacdo claro e principalmente nao

gozam de um auxilio estatal, sobrevivendo com maiores incertezas no mercado.

Tabela 13 - Empreendedores cujos empreendimentos possuem CNPJ - 2016

% de empreendedores
Registros

Sim Nio Total
CNPJ 17.5 82,5 100,0

Fonte: GEM Brasil (2016)

ApGs ver o cenario brasileiro com relacdo ao mercado informal e faturamento
dos empreendimentos é importante identificar em qual setor o empreendedorismo

mais cresce e por quais fatores o crescimento se encontra concentrado nesse setor.

Para aumentar o campo de visdo é importante comparar o empreendedorismo
inicial brasileiro com o restante do mundo, levando em conta paises desenvolvidos e
em desenvolvimento (com maiores semelhangas com o Brasil), para que possamos
identificar as estruturas das grandes potencias e canarios mais préximos ao nosso
(GEM, 2016). Como mostra a Tabela 14, nosso setor de servigos tem uma tendéncia
voltada para o atendimento das necessidades dos consumidores e nédo para a

indUstria (servicos mais complexos).

Tabela 14 - Distribuicdo percentual dos empreendedores estabelecidos
(TEE) segundo o setor da atividade econémica - 2016

% de empreendedores estabelecidos

% Servigos
Prisesseleclonsdos  sear LM wmiass  orimite 1o
cdo para negécio consinidor

Brasil 2,0 42,0 4.5 51.4 100,0
Africa do Sul 1.7 378 3.6 57,0 100,0
Alemanha 43 335 248 375 100,0
China 1,0 36,4 145 48,1 100,0
Estados Unidos 56 28,1 35,1 31,2 100,0
India 1.4 16,1 4,2 78,3 100,0
México 2.1 188 28 76,3 100,0
Russia 11,2 40,3 14,9 337 100,0

Fonte: GEM (2016)
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Na Tabela 14, podemos ver um maior equilibrio entre 0os setores nos paises
desenvolvidos (Alemanha e EUA) e um desequilibrio maior nos paises
subdesenvolvidos (demais paises), este cenario se acentua no setor de servicos, onde
a complexidade maior dos servigcos prestados a industria e por consequéncia o0 maior
volume de capital investido para abertura do negdcio, leva os paises com menor
capacidade de financiamento e menor desenvolvimento tecnolégico a se
concentrarem nos servi¢os voltados aos consumidores, como € o caso brasileiro, com
51,4% (servicos orientados aos consumidores) e 4,5% (servicos orientados para

negacios) dos empreendimentos estabelecidos.

Reafirmando o cenério de baixa complexidade dos empreendimentos
estabelecidos no Brasil e projetando a tendéncia para 0os préximos anos, temos a
Tabela 15, com as atividades especificas que apresentam maior nimero de negocios

nascentes, novos e estabelecidos:

Tabela 15 - Distribuicdo percentual dos empreendedores por estagio
segundo as atividades de seus empreendimentos - 2016
Atividades dos empreendedores

Nascentes Novos Estabelecides
Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) e Atividades (CNAE) %
Restaurantes e outros

estabelecrnentos de 164 Servigos especalzados 9.6 Servigos especalizados 14k
S0rvICos de Alimentacio o y Para construgso 3 para construclo .
bebedas
Coméroio varepsta de Cabadeireiros e outras Cabelewesros ¢ cutras
artigos do vestudnio o 8.7 atindades de tratamentode 9.4  atwvidades de tratamento de 133
acessbnos beleza beleza
Servigos de catering, bufé o
outros servicos decormeda 7.0 Sorvigos domésticos 9.4  Servos doméstxos 40
preparada

Coméreio varejsta de
Manuienclo o reparacso de 68  anigos do vestudrnio @ 81 Obras de acabamento 5.6

vekulos automotores

acessérios
Cabelewswros ¢ outras Servigos de catering, bufé e ¥ et
cosméticos, produtos de
ativdades de tratamento de 5,1 outros servicos de comida 7.0 portumaria e do hagieno L4
beleza preparada

pessoal

Restauranies @ outros Servigos de catering, bulé &

Servigos ambulantes de estabelecimentos de
ali tac3 48 o5 de alimentaclo @ &8 oulrot;:‘mcos decomida &3
bebidas s

Coméeio varepsta de 5
cosméticos, produtos de ¢ 9 Valopsts de

33 artigos do vestudno e 38
perfumnaria e de higiene 2

ACRESOrI0S

pessoal
Outras Atividades 49,9 Outras Atwidades 49.7 Outras Atividades 482

Fonte: GEM (2016)

Vemos na Tabela 15 uma continuidade nas caracteristicas dos negocios que
aparecem entre os 7 com maior numero de empreendimentos, com mudancas
sazonais, como nos servigcos especializados para construgéo, que devido ao periodo

de enorme crescimento da construcéo civil se beneficiou e cresceu vinculado. Esta
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continuidade pode ser simplificada pegando setores que aparecem nos 3 estagios,
como por exemplo, “cabeleireiros e outras atividades de tratamento de beleza” e
“servicos de catering, bufé e outros servicos de comida preparada”, ambas as
atividades com baixa complexidade do servico prestado e principalmente com
auséncia de grande capital inicial, visto que a maior parte dos empreendimentos dessa
natureza nao possui alto custo com mé&o de obra e instalagbes muitas vezes séo
aprimorados conforme aumento da demanda. Além disto outro fator a ser levado em
consideracao, que reafirma esta continuidade das caracteristicas, é a motivacdo dos
empreendedores para abrir seus negdécios. A Tabela 16 mostrara estd motivacdo em

empreendimentos nascentes.

Tabela 16 - Distribuicdo percentual das atividades dos empreendimentos

segundo a motivacao - 2016

Atividades dos empreendedores nascentes

Oportunidade Necessidade

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %
Restaurantes e outros estabelecimentos de 95 Restaurantes e outros estabelecimentos de 29.3
servicos de alimentagdo e bebidas ' servicos de alimentacdo e bebidas !
Comércio varejista de artigos do vestuano e 93 Servicos de catering, bufé e outros servigos de 9.3
acessonos ! comida preparada !
Manutencdo e reparacdo de veiculos 6,9  Servicos ambulantes de alimentagdo 6,9
automotores
Servigos de catering, bufé e outros servigos de 62 Comércio varejista de artigos do vestudrio e 68
comida preparada : acessorios X
Cabeleireiros e outras atividades de

5.6

tratamento de beleza
Servicos ambulantes de alimentagio 4,1
Servicos especializados para construcdo 3.4
Comércio varejista de cosméticos, produtos de 33
perfumania e de higiene pessoal .
Comeércio varejista de bebidas 23
Outras atividades 49,3 Outras Atividades 477

Fonte: GEM Brasil (2016)

Os empreendimentos motivados por oportunidade sé&o aqueles onde o
empreendedor tinha uma fonte de renda para se sustentar e na maioria dos casos
também sua familia, contudo observou uma oportunidade no mercado para abrir seu
préprio negocio, ja os empreendedores por necessidade ndo apresentavam outra
fonte de renda para se sustentar e se viram obrigados a buscar uma fonte de renda
via abertura de um negdcio proprio. Os servigos “Servicos de catering, bufé e outros

servicos de comida preparada” e “outros ligados a alimentacdo” s&o lideres em
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abertura e manutencdo de seus empreendimentos como se observa na Tabela 16, e
por sua vez também apresentam mais de 40% dos empreendimentos por
necessidade, mostrando o baixo conhecimento técnico e como consequéncia falta de

planejamento a longo prazo dos empreendimentos brasileiros.

Para sintetizar o extenso panorama de vantagens e desvantagens o GEM
(2016) usou a experiéncia de especialistas que atuam de forma contundente no
ecossistema empreendedor brasileiro, assim como foi feito nos demais paises
contemplados com a pesquisa GEM. A partir da escolha deste grupo de especialistas,
foi solicitado a eles a indicacdo de 3 fatores limitantes e 3 fatores favoraveis para se
empreender, a Tabela 17 e 18 mostram respectivamente, os fatores favoraveis para
empreender e fatores limitante, assim podemos ter uma nocéo dos entraves internos

do Brasil, além de sua comparac¢do com os demais paises dos BRICS.

Tabela 17 - Principais fatores favoraveis para a abertura e manutencédo de

novos negadcios segundo os especialistas entrevistados - 2016

% de especialistas
Entorss Paises selecionados - BRICS
Brasit Rissia india China :':":;
Abertura de Mercado/Barmeiras 4 Entrada 2.6 &4 14.4 15.4 7.8
E.]peu'.ld.]de Ermiprneendedons 51.% &i0& 12.7 26% 235
Programas Governamentais 247 &0 & 455 a9 17.7
MNormas Culturais @ Sociais 204 8.3 218 30,8 13,7
Pesquisa o Deservolvmento 18.3 4.3 14,4 154 21.4
Politicas Governamentais 14.0 0 25.5 &49.2 &4%.0
Clima Econdmico 10,8 125 4.4 15,4 59
Compasicio da Populagio Percebida 10,8 0.0 .1 0.0 ¥
Caracieristicas da Forga de Trabalho 5.4 4.3 #.1 11,5 431
Educacio e Capacitacio 43 5.0 0.9 28,9 157
Informagies &3 0.0 0.0 0.0 0.0
Internacionalizagio 6.3 3.1 34 7.7 5
Apoio Financeiro 32 125 27.1 269 7.5
Contexto Politico, Institucional e Social 2.2 31 109 19 kR
Acesso 3 Infrasstrutura Fisica 1.1 31 2.1 7.7 19.6
Infraestnuura Comercial @ Profissional 1.1 15.4 5.5 19.2 0.0
Diferencas Devidas a0 porte da Ermprosa 1.1 ER 1.8 a9 0.0
Crise Inmemacional 0.0 6.3 .8 0.0 0.0

Fonte — GEM (2016)
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Tabela 18 - Principais fatores limitantes para a abertura e manutencao de novos
negécios segundo os especialistas entrevistados - 2016

W e eapenalealag
Pxises welacionades - BRICS

Fatares A
Brasil Riusis India Chans do Bul

Foliticas Gowermamentas Tr.A BZ? L 50,0 5.7
Apdie Finsnoens 31,2 3£3 L9 7 50,0 57.7
Educacio ¢ Capacitacio 31,2 163 328 15.4 51.%
Caracteristicas da Forga de Trabalho 7.2 29 1.6 T v
Monmmas Culturass & Sociaes 16,1 25,7 £5.% 23,1 19.2
Clima Econdmecao 9.7 11,4 1ns 154 1.5
Pesquisa ¢ Desenvohemenio T oo %7 T.T .%
dAcessn 3 Infragsirutura Fisaca 7.5 79 4.8 19 e
Capacdade Empreendedora 7.5 5T 8.z 23,1 1.5
Custios do Trabalho, Acesso @

Regularmentacso 1.5 oua az 1% 17.3
Conbtexts Politezo, InStitucssng] & Sl -] BL& 14,8 115 .7
Programas Govermamentais 8.5 1.4 4,4 19 1y
Irfraestrutura Comartial & Proficsional 5.k o 3.3 1.5 o
Irilormagies 58,3 a7 &6 1] 15,4
Deferengas Dowidas ao porie da Empresa 3.7 (i) 0.0 7 o
Abertura de Mercado/Bameiras § Enbrada 2.2 20,0 a.l 364 19.2
CosrupCio .7 64 14,8 0.a iy
Compaosicio da Populacio Percebida 0.0 oo L] ] oo
Crizse Imesnacional .o 57 3.3 0.0 o0

Fonte — GEM (2016)

Com foco nos principais fatores favoraveis, podemos ver a “capacidade
empreendedora” e a “abertura de mercado”, mostrando que o Brasil apresenta
demandas e atividades com margem para crescer e pessoas com capacidade para
encontrar estes espacos de crescimento, porem incertezas e fatores limitantes nao
criam solidez para estes agentes entrarem com perspectivas de alto desempenho e
crescimento independente de sua atividade empregada, dentre estes entraves estao
as “politicas governamentais” e “apoio financeiro”, que seriam de extrema importancia,
para além do crescimento do empreendedorismo, mas sim de uma consequéncia

deste que é a capacidade de distribuicdo de renda.

Por fim é importante mostrar a linha de crescimento de 2 fatores cruciais que
compdem as estruturas do mercado empreendedor brasileiro, empreendedorismo por
oportunidade e por necessidade nos empreendimentos iniciais e o estagio que se

encontra o empreendimento TEA, TEE ou TTE, respectivamente.
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Gréfico 5 - Empreendedorismo por oportunidade e necessidade como
proporcao (em%) da taxa de empreendedorismo inicial - 2002:2017

Oportumndade — NoCeidade

33 N 31 10

72002 T 2003 T 2004 ' 2005 ° 2006 ' 2007 ' 2008~ 2009 ' 2010 ' 2011 ' 2012 ' 2013 ' 2014 ' 2015 ' 2016 ' 2017 '

Fonte: GEM, IBGE, Banco do Brasil e Ipeadata

Este grafico mostra que o pais oscila entre momentos com negocios nascentes
por oportunidades dadas pelo mercado e deslumbradas pelos empreendedores (que
possuiam outra fonte de renda) em crescimento e momentos onde crises e mudancas
internas fazem com que pessoas hao tenho outra escolha a ndo ser empreender para
possuir renda, entretanto a partir de 2003 estas oscilacfes pequenas ou agudas nao
mudaram a predominancia de negécios criados por oportunidade, mostrando uma
maior solidez do mercado, que ganha mais empresas com planejamento prévio, do

gue empresas criadas sem embasamento técnico de seus gestores.

Grafico 6 - Taxas (em%) de empreendedorismo segundo estagio do
empreendimento TEA, TEE, TTE - 2002:2017

= Empreendedores Estabelecidos = Empreendedores Iniciais Total de Empreendedares

33

U T T T T T T T T T T T T T T T 1
2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2008 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2006 2017

Fonte: GEM Brasil 2017

O Gréfico 6 mostra principalmente a evolucao da taxa de empreendedorismo

total (TTE), que € formada por todos os individuos envolvidos com uma atividade
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empreendedora, por exemplo em 2016 foi registrado 36% de TTE, significa que a cada
100 brasileiros adultos (18 — 64 anos), 36 deles estavam conduzindo alguma atividade
empreendedora. Portanto nos ultimos 15 anos houve um crescimento significativo do
namero de brasileiros empenhados em abrir seu proéprio negdcio, mostrando a forca
deste mercado para gerar renda e a importancia de uma estrutura nacional para

atender este mercado ainda em expansao.
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6- Conclusao

O patamar atual atingido pelo empreendedorismo brasileiro deriva das
mudancas histéricas na economia interna e nas demais economias internacionais,
sobretudo as mais desenvolvidas. Pois as estruturas marcantes desse empresariado,
como o pouco conhecimento técnico, baixo nivel de investimento e a incidéncia de
alta carga tributéria, derivou-se do capitalismo atrasado, sequéncia de mas
administracdes publicas, além das caracteristicas de uma sociedade que teve um
passado marcado pela colonizacdo, o uso de mao de obra escrava e uma fragil

democracia.

O inicio do termo “empreender” usado por schumpeter, foi concebido pela ideia
de inovacéo, pois para o autor, o empreendedor tem o papel de altera as estruturas e
transformar o capitalismo, embora este papel tenha se alterado nos ultimos anos, esse
poder de mudanca e geracao de novas formas de producao e produto, ainda possuem

um grande vinculo com a figura do empreendedor.

No caso brasileiro como em outras economias, o estado teve um papel
importante no inicio das formas capitalistas de producédo, promovendo a criacdo de
empresas estatais de alto custo inicial e viabilizando a entrada de empresas privadas
no mercado com obras de infraestrutura. A presenca do estado na economia era a
Gnica forma do pais retirar ou minimizar o atraso perante economias que ja
apresentavam estruturas capitalistas de producédo. Caminhando para nossa realidade,
a partir de 1990 com a implantacéo do neoliberalismo e por consequéncia a abertura
comercial, o estado tem seu papel empreendedor e financiador reduzido, dando lugar

a vinda de multinacionais e capitais internacionais.

Na compreensao do empreendedorismo que encontramos hoje no Brasil, deve
se observar fatores que geram vantagens e obstaculos a sustentabilidade dos
negocios, estes fatores estdo ligados a carga tributaria, fontes de financiamentos e a

competitividade interna e externa encontrada pelos empreendedores brasileiros.

As micro e pequenas empresas apresentam grandes dificuldades em arrecadar
recursos financeiros na estrutura de mercado que apresenta o Brasil, por apresentar
pouca representatividade na politica e pelo Brasil ndo apresentar a cultura do
“padrinho” do negdcio, um terceiro que por compreender um futuramente rentavel e

sustentavel investe em um projeto de um empreendedor sem ligacfes familiares ou
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afetivas envolvidas, ja com relagédo a carga tributaria um ponto a ser citado sdo os
tributos que incidem nos negdécios de microempreendedores individuas (MEI's), que
a partir de 2009 ganharam uma simplificacdo chamada Simei (Simples nacional). Esta
simplificacédo esta na forma de cobranca do tributo, pois ao invés do empresario ter a
dificuldade do calculo de diversos impostos em servi¢os, producao ou transporte, o
simples nacional compacta todos estes em apenas um imposto com calculo

simplificado.

O fator que sintetiza as virtudes e as precariedades do empreendedorismo no
Brasil é a competitividade das empresas nacionais, que a partir de 1990 com a
abertura comercial e vinda de produtos com grau tecnol6gico maior e custo de
producdo menor, ganharam um foco para o mercado consumidor familiar com uso de
baixa tecnologia e quase inexistente inovacdo. Além da vinda de produtos
estrangeiros, o fator para se ter baixa tecnologia nas empresas é também ligado a
falta de uma estrutura de duas vias ligando universidades, centros de pesquisa e

laboratorios com as empresas sendo elas nascentes ou consolidadas no mercado.

Com relacdo a motivacdo para abertura de negocios, o brasil oscila entre
periodos de ascensdo da abertura por oportunidades, principalmente ligados ao
crescimento econdmico, e aumentos da abertura por necessidades em momentos de
crise, mas o mais significativo a ser observado é a mudanca de patamar a partir de
2003, onde as oscilacbes pequenas ou agudas ndo mudaram a predominancia de
negocios criados por oportunidade, mostrando uma maior solidez do mercado, que
ganha mais empresas com planejamento prévio, do que empresas criadas sem
embasamento técnico de seus gestores. Esta mudanca mesmo significativa, ainda &
pequena para que o pais atinja o patamar do empreendedorismo visto em paises

desenvolvidos.

Contudo o projeto so6 se faz necessario pelo fato do empreendedorismo ser um
assunto recorrente no Brasil, motivado pelo seu crescimento e importancia em relacéo
a geracdo e redistribuicdo de renda. A série histérica do crescimento da taxa de
empreendedorismo (TTE) n6s mostra o estagio que o empreendedorismo se
encontrava, no inicio do século XXI apresentava apenas 21% da ocupacdo dos
brasileiros adultos (18 — 65 anos) e ap6s mais de uma década a porcentagem de
ocupacdo chegou a 36% (2017) da populacdo adulta desempenhando alguma
atividade empreendedora. Este crescimento e alta participacdo dos brasileiros nas
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atividades empreendedoras, fazem com que a falta de apoio e importancia dado ao
assunto seja algo cada vez mais distante e simbolo de retrocesso, ja a busca pela
melhoria da estrutura empreendedora, a partir da formacéo do espiro empreendedor,
até o incentivo financeiro para o salto de patamar das empresas estabelecidas
(aumento da renda anual), seja uma obrigacdo governamental e um querer coletivo

da sociedade.
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